ﬁ]} SWITECH SOLUTION - WORKFLOWS

SWITECH

@ LeadResearch Agent

Findet und qualifiziert automatisch neue Leads aus Google Maps und LinkedIn. Die Resultate
landen direkt in Notion.
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@ AUFEINEN BLICK

BEREICH Verkauf

AUSLOSER Manuell odernach Zeitplan, z. B. wéchentlich
ERGEBNIS Priorisierte Lead-Liste in deiner Notion-Datenbank
INTEGRATIONEN (BEISPIELE) GoogleMaps Linkedin Notion KI-Modell

© SO LAUFT DER WORKFLOW AB

! Zielgruppe festlegen

Dulegst fest, wen du suchst: Branche, Region, Unternehmensgrdsse und weitere Kriterien. Diese Vorgaben
steuernjede Suche.

Firmen finden
Der Agent sammelt &ffentlich verfligbare Firmendaten aus Google Maps und LinkedIn, zum Beispiel Name,

Q’

Kategorie, Standort und Website.

Daten bereinigen
Fehlende Angaben wie Website oder allgemeine Kontaktkanale werden ergénzt, Duplikate und unpassende
Eintrage entfernt.

@

Leads qualifizieren

Ein KI-Modell bewertet jeden Lead anhand deiner Kriterien, vergibt eine Prioritat und notiert kurz, warum der Lead

&

passt.

In Notion ablegen

Die qualifizierten Leads landen strukturiert in deiner Notion-Datenbank — bereit fir die Kontaktaufnahme.

@

Es werden nur 6ffentlich verfligbare Geschaftsdaten genutzt, unter Beachtung der Nutzungsbedingungen der
Plattformenund des Datenschutzes.
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IDEAL FUR

v B2B-Unternehmenund Agenturen, die regelmassig
neue Kunden suchen

v Grlnder, die ohne Vertriebsteam planbar Leads
aufbauenwollen

v Teams, die ihre Lead-Recherche heute manuellin
Tabellenmachen

ANPASSBAR
v Suchkriterien, Regionen und Rhythmus der Suche
v Bewertungsregelnund Prioritatsstufen

v Felderund Ansichtenin der Notion-Datenbank

WAS DU BRAUCHST

v Eine klare Beschreibung deiner Zielkunden

v Einen Notion-Workspace mit einer Lead-Datenbank
(wird bei Bedarf eingerichtet)

v Zugang zu einemKl-Modell, z. B. iber OpenAl oder
Anthropic

DATENSCHUTZ & SICHERHEIT

v Nur &ffentlich verfligbare Geschéaftsdaten, keine
privaten Profile

v Nutzungsbedingungen von Google und LinkedIn
werden berlcksichtigt

v Datenbleibenin deinem eigenen Notion-Workspace

DEINE KONTROLLE Duentscheidest, welche Leads du kontaktierst. Der Agentrecherchiert und bewertet nur.

Die Beschreibung zeigt den typischen Ablauf. Jeder Workflow wird im Projekt an deine Tools, Prozesse und Anforderungen angepasst;

Details und Preis werden individuell vereinbart.

Interesse an diesem Workflow?

Im kostenlosen Erstgesprach schauen wirgemeinsam, wie der Workflow an deine

Tools angepasst wird.

Erstgesprach buchen
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https://www.switech-solution.com/de/#intro-call

